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Hyvit kuulijat, monen viljelijdn tyo- ja arkiympéristd on my0ds suvun
menneiden sukupolvien koti ja tydmaa. Tailla Kosken kartanon
historiallisessa ilmapiirissd voimme aistia menneiden polvien
aikaansaannokset monin tavoin. Historiaa katsoessamme ja kerratessamme
meidédn on mielestidni ndhtiva se nimen omaan tdhin pdivddn velvoittavana.
Me siis teemme tyotimme myos kunnioittaaksemme esi-isien
aikaansaannoksia. Muun muassa tdman vuoksi on tirkeéé aika ajoin kdantaa

katse menneeseen.

Kun katson omaa eldmééni taaksepdin, voin todeta, ettd pddtomisena
maanviljelijdnd toimiminen jo nuorena on ollut minulle varmaankin erittdin
hyodyllinen kokemus. Sain lisdksi toimia alusta alkaen nimenomaan
hereford-kasvattajien ja liha- ja elintarvikealan kanssa. Néin sain hyvén
mahdollisuuden ndhdi merkittavin, yhteiskunnan 1api menevin loogisen
ketjun alkaen karjanjalostuksesta ja paittyen kuluttajien ruokapdytaan.
Harvalla alalla on mahdollista olla mukanan koko arvoketjun toiminnassa

niin kiinteasti kuin herefordkasvatuksessa.

Karjankasvatuksesta puhuttaessa voisi ajatella, ettd tirkeimpié olisivat
elaimet. Mielestdni tarkeinté alalla kuin alalla ovat kuitenkin ihmiset.

On tiarkedd muistaa, minkélaiset thmiset olivat asialla kun
emolehmituotantoa maassamme n.40 vuotta sitten aloiteltiin. Nimet 16ytyvit
Kaisun erinomaisesta teoksesta, niitd en toista mutta heitd yhdisti myos

muutama luonteenpiirre.



On nimittdin ihmisid, joille uusi ja ennenkokematon on uhkaavaa ja
pelottavaa. Onneksi on myos ihmisid, joille uusi ja ennenkokematon on
uteliaisuutta herdttdvad, uusi mahdollisuus. Jalkimmaiseen tyyppiin
kuuluivat herefordkasvatuksen pioneerit. On lisdttiva, ettd jos
jalkimmaiselle thmistyypille on suotu innostuksen lisdksi tervettd jarked ja
harkintakykyé sekd tahdon lujuutta, voi tuloksena olla jotain merkittavaa.
Muutakin on niet koettu: 60- ja 70 luvullakin etsittiin suomen maataloudelle
uusia tuotantomuotoja Lihakarjan kasvatus on vakiintunut maahamme

muutamia mainitakseni.

Joka tapaukssa oli hienoa olla luomassa jotain uutta. Osa viehétyksesti
johtui varmaan myd6s kokemastamme vastustuksesta. Toimimme
yhteistydssd kotieldinjalostusyhdistyksen ja muiden neuvontajirjestojen,
keinosiemennysyhdistysten, lihatalojen ja monien muiden maatalouden
ympdrilla toimivien organisaatioiden kanssa. YhteistyOstd huolimatta
meidén oli usein aivan mahdotonta sietid sitd byrokraattisuutta toimitapana
ja nikemyksettomyyttd luonteenpiirteend, jota joissakin yksiloissd néissé

organisaatioissa oli suurissa madrin havaittavissa.

Tasapuolisuuden nimessé on todettava, ettd pdinvastaistakin esiintyi. Joka
tapauksessa, pieni, vililld suurikin vastustus vain lisdsi
madratietoisuuttamme ja titvisti rintamiamme, tiesimmehén olevamme
oikeassa. Ndissd koitoksissa syntynyt asenne on ollut minulle hy6dyksi

noista ajoista ldhtien.



”Oma apu, paras apu”, sanoo sananlasku. Tdma on ollut myds yhteni
ohjenuorana suomalaisille herefordkasvattajille. Esimerkkeja on useita. Kun
keinosiemennysjérjestot eivit saaneet jarjestettyd maahamme kunnollista
sonnin spermaa Ruotsia kauempaa, aloittivat herefordkasvattajat sperman
tuonnin omin voimin. Kun maatalousniyttelyjen jirjestdjét olivat
yhteityokyvyttomia laitoimme pystyyn omat ndyttelymme. Kun
tarkkailuseurantajarjestelma jii ajan teknologisista mahdollisuuksista ja

uudistusa ei saatu aikaan, liityttiin USA:n seurantaan. Esimerkkejd on useita.

Merkittavin esimerkki 10ytyy kuitenkin lihan markkinoinnin alueelta.
Herefordkasvattajat ovat vuosia yrittaneet olla lihanjalostajien tukena lihan
markkinoinnissa. Tuloksiakin saatiin aikaan, mutta varsinainen ldpimurto
puuttuu tdndkin paivind. Tassd ovat useat karjatilalliset ryhtyneet oman
onnensa sepiksi: nykyéén on varsin yleisti, ettd laatulihan tuottaja myy itse
tilan tuotannon suoraan tilalta. Usein teurastus ja paloittelu on ulkoistettu
mutta myynti ja markkinointi pidetddn omissa késissd. Téssé tuottaja ja
kuluttaja kohtaavat hienolla tavalla. Kuluttajalle luottamus tuotteeseen ja
tuottajaan sekd eldmys ruokapdydéssa ovat kaiken A ja O. Tuottaja
puolestaan voi hyvin hoidetun suoramyyntiprosessin kautta saada
tuotteestaan selvisti paremman hinnan sekd kontaktin todelliseen

asiakkaaseen, loppukuluttajaan.

Tatd puhetta valmistellessani muistelin puheenvuoroa, jonka pidin Hotelli
Haagassa emolehmipaivilld n.15 vuotta sitten. (En I6ytdnyt alkuperdista
kappaletta, mutta) muistan yha ennusteeni koskien naudanlihaa ja toistan

siitd nyt ajatukseni asiakassegmentoinnista.



Jaoin lihan kuluttajat tuolloin kolmeen segmenttiin, nyt niihin voidaan lisété
ainakin neljds. Suurin ryhma ostaa naudanlihaa hinnan perusteella
kiinnittdmittd huomiota tuotteen alkuperddn (on muuten jarkyttavaa, etta
suomalainen poronkaéristys rinnastetaan monissa kaupoissa myytavaan
riistakédristykseen, jalkimmainen on valmistettu yleensd Uudessa Seelannissa
tarhatuista saksanhirvistd). Toiseksi suurin segmentti haluaa Suomessa
tuotettua lihaa. Kolmas, uusi segmentti haluaa luomu- tai muuta vastaavaa
tuotetta ja neljds ryhmai hakee lihalta huomattavaa makueldmystd. Kolme

viimeksimainittua ovat potentiaalisia asiakkaita suoraan tilalta myytivélle

lihalle.

’Thminen on oman onnensa seppd” on toiminut ohjenuorana minulle, kuten
varmaan muillekin viljelijoille, koko eldméni ajan. Edelldmainitut opetukset

ovat usein olleet mielessani.

Muutamasta muustakin kokemuksesta karjankasvattajan laajalla tyokentilla

on ollut minulle hy6tya ldpi elamén.

Ensin kerron paitoksenteon merkityksesti. Karjanjalostaja joutuu tyossain
tekemaén jatkuvasti paatoksid joiden merkitys niin karjan perinnélliselle
tasolle kuin kasvattajan taloudellekin on huomattava. Téarkeimman opin
paitoksenteosta olen kuitenkin saanut toimiessani tuomarina
karjandyttelyissd. En ikind unohda, kuinka jannittynyt olin astuessani
ensimmaisté kertaa ndyttelykehddn, en eldimen kanssa vaan tuomarina. Olin
tietenkin nayttelyissa paljon kidynyt ja ulkomuotoarvosteluun yliopistotason

koulutustakin saanut.



Mutta silti, alle 30-vuotias nuori mies kaukaa pohjoisesta tuomarina rodun
kotimaassa. Néyttelyd edeltdnyt iltapdiva lisdsi painetta. Paikallisradiossa oli
kerrottu oudosta suomalaisesta ilmidsté, kaikki tapaamani satunnaiset
karjaihmiset tuntuivat tietivin kuka olen. Paineet nousivat, kun olimme
paivillisen jilkeen menossa vaimoni kanssa huoneeseemme. Téll6in totesi
hotellin yovahti nimilappuani katsottuaan: ”oh, you are the one everybody is
talking about”. No, sain kuitenkin joten kuten nukuttua ja sateinen
Englannin maaseutu tuntui aamulla mukavalta: yleis64 olisi sateella ehka

hieman vahemman.

Matkalla niyttelyalueelle jannitys kohosi entisestddn. Mutta kun astuin
kehiidn, alkoi homma luistaa. Ymmarsin sielld seistessini, ettd tadltd ei
lahdetd pois, ennenkuin padtokset eldimisti on tehty, eikd niitd paatoksii tee
kukaan muu kuin mini itse. Seuraavat pari tuntia kehdssd menivét nopeasti
ja paras palkinto tuli muutaman vuoden kuluttua kun sain seuraavan kutsun
herefordtuomariksi Englantiin. Paéattiméttomyys on tuhoisaa yksiloille ja

organisaatioille.

Toinen merkittdva jalostuskarjan pitdmisestd saatu oppi on se, ettd tilan
menestys on yhtd vahva kuin sen heikoin lenkki. Taloudellinen menestys
voidaan taata vain, jos kaikki tuotannontekijit ovat tasapainoisesti ja hyvin
hoidetut. Eli jos nurmet eivit tuota rehua, ei parhainkaan geenimateriaali
takaa tuloksia. Tai vaikka karja olisi hyvin hoidettu ja geneettinen taso olisi
hyvé, niin ilman osaavaa markkinointia ei eldimistd saada parasta hintaa
markkinoilta. Onnistuminen siis vaatii sitd, ettei toiminnassa ole heikkoja
lenkkeja. Tama tietysti patee kaikkeen onnistuneeseen taloudelliseen

toimintaan.



On pakko mainita myds vaatimus rehellisyydestd itseddn ja asiakkaitaan
kohtaan. Rehellisyys itsedén kohtaan tarkoittaa kykyé jatkuvaan
uudistumiseen. On ndhtiva rehellisesti, ettd eilispdividn erinomainen
tuotantotapa on vanhentunut ja eilispdivin karjan parhaassa lehméssi on
ilmennyt ominaisuuksia jotka voivat tiputtaa sen poistolistalle. Asiakasta
kohtaa rehellisyyden on oltava yhti tinkiméitonti. Eldimen ominaisuuksista
on kerrottava avoimesti, se on luottamuksen perusta.

Tama pitee eldméadn yleisestikin.

Miltd nayttdd Hereford-rodun tulevaisuus aikana, jolloin markkinatalous,
kovin hitaasti mutta kuitenkin, saa yhi enemmaén valtaa
maataloustuotannossa. Maapallon ruuantuotanto on asettunut nykyiseen
malliinsa huomattavien tuotantotukien vuoksi. Suomessa kotieldintuotanto
vetdytyy pohjoisimmasta ja eteldisimmaistd Suomesta keskiseen Suomeen.
Esimerkiksi maito, joka on kuitenkin suurelta osin vettd, joudutaan
kuljettamaan yhd kauempaa eteldéin keskittyvin kuluttajakunnan luokse.
Naudan teurastus Eteld-Suomessa on ldhes mahdotonta. Tdmén trendin

kestdvyys pitdd voida kyseenalaistaa.

Yksi tapa ldhestyd kysymystd on miettid miltd Suomen maatalous niyttiisi,
jos Eurooppa olisi yhtéd vapaata markkinaa jolla ei maksettaisi lainkaan
tuotantotukia. Normaalin kaavan mukaan lahimpéna asutuskeskuksia olisi
lasinalainen tuotanto, seuraavassa vyohykkeessi tuotettaisiin maitoa ja niita
seuraisi viljanviljely. Karummat ja etdisemmat alueet jdisivit lihaa
tuottaville marehtijoille, emolehmille, lampaille ja Suomen tapauksessa

poroille.



Kun muistetaan d4sken mainitun lisdksi, ettd nimenomaan karkeanrehun
tuotannossa on kilpailuhaittamme pienimmilldidn verrattuna Keski-
Euroopppaan, on selvia, ettd kuvatunlaisessa, evoluutiomaisessa
kehityksessd huomattava osa Suomea olisi nyt nimenomaan maidon- ja
lihantuotantoaluetta. Mielestdni tdma perusajatus pienimmasti

kilpailuhaitasta pitéisi olla pdéttdjilld mielessa tukipaatoksia tehtiessa.

Hyvit kuulijat, kaikkein tarkeintd ovat siis kuitenkin ihmiset. Haluan vield
lopuksi muistuttaa, ettd herfordkasvattajat ovat opettaneet minulle paljon.
Sen liséksi olen saanut karjankasvattajista elinikdisid ystivié ja tovereita.
Hyvit ystavit ovat eldméan suola. Arvoisa herefordviki, olen iloinen, ettd

olen saanut tehda tyotd kanssanne.

Minulle on ollut suuri kunnia tulla kutsutuksi tdhén tilaisuuteen
juhlapuhujaksi. Herefordrodun ja hereford-kasvattajien taivalta Suomessa
kannattaa muistaa ja juhliakin. Kun Juuso Wallden ja Toivo T. Pohjala toivat
ensimmaiset Herefordeldimet Suomeen 1960-luvun alussa, ei monikaan
uskonut, ettd tuotantomuoto vakiinnuttaisi itsenséd, jos kohta hitaasti, niin

kuitenkin varmasti. Onnittelut herefordvéelle.
Haluan kuitenkin lopettaa puheenvuoroni toiveeseen siitd, ettd juhlien
jilkeen kddnndmme katseemme eteenpiin, tulevaisuuden olisi kuitenkin

oltava historiaa kiinnostavampi.

Kiitos.



